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Segala puji ke hadrat Allah yang telah mencetuskan ilham dan 
idea kepadaku untuk diterjemahkan ke dalam eBuku ini.

Secebis kasih sayang buat isteri, anak-anak dan ahli keluargaku 
yang sanggup berkongsi kasih dan masa dengan minatku yang 
satu ini.

Setinggi-tinggi penghargaan buat guru-guruku yang telah 
mengajar aku tentang pentingnya ilmu di dalam mengharungi 
hidup ini Ucapan terima kasih terhadap rakan-rakanku yang 
sanggup meluangkan masa mendengar dan berkongsi pendapat 
denganku tentang aspek pelaburan hartanah ini.

Kepada sepupuku, Meor Azhar terima kasih kerana sudi 
membantu di dalam penghasilan eBuku ini. Buat pembaca blogku, 
jutaan terima kasih kerana masih sudi melawat dan memberikan 
pendapat terhadap tulisan-tulisanku.

Semoga Allah membalas segala jasa kalian di dalam membantu 
pengembangan ilmu ini.

* Sesungguhnya yang baik itu datangnya dari Allah dan yang 
buruk itu adalah dari kelemahan diriku sendiri *

PENGHARGAAN
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TIP 
#HARTANAH

ABANG ENSEM
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2. OTHER PEOPLE MONEY

1. MAINTENANCE FEE
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3. RETURN ON INVESTMENT

4. AKAUN KHAS

5. RESEPI KEJAYAAN
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6. CANTIKKAN CASHFLOW

7. AMALAN AYAT 1000 DINAR
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8. WAKTU SESUAI MEMBELI

9. BERMULA AWAL

10. PENTINGNYA KENALAN BANKER
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11. FASA MENDAPATKAN HARTANAH BELOW MARKET

12. ASINGKAN LEBIHAN PENDAPATAN
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13. DELAY GRATIFICATION
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14. SEMAK INSURANS KEBAKARAN

15. HARGA BELIAN SESUAI

16. MEKANISME PEMBELIAN
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17. KAD NAMA KHAS
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18. FASA SEWAAN
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19. KEBERKATAN PENDAPATAN

20. KRITERIA PEMBELIAN
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21. MULA DENGAN YANG KECIL

22. KERANGKA KEJAYAAN
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23. RISIKO PROJEK MEGA

24. KELEBIHAN RUMAH SEWA
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26. RUTIN BULANAN LANDLORD

25. TABUNG PENDIDIKAN ANAK-ANAK

27. RISIKO DEPOSIT
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28. STRATEGI RUMAH BANGLO
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29. TAMBAH VS SETEL

30. CARA PERCEPAT LANGSAI HUTANG
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32. CAPITAL APPRECIATION

31. TIP MENJUAL RUMAH
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33. KENALI PENYEWA ANDA MENERUSI 3K

34. RISIKO PENYEWA LUAR NEGARA

35. RISIKO PENYEWA BERMOTOR
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36. AYAT MENGUSIR PENYEWA

37. TIP MEMILIH PENYEWA

38. TIP MENCARI PENYEWA LARI MALAM
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39. KEGUNAAN DEPOSIT SEWA

40. 4 ASPEK MENILAI PENYEWA

41. KELEBIHAN LOKASI HOT
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42. KEPERLUAN ASAS PENYEWA

43. KEPERLUAN GRUP WHATSAPP PENYEWA

44. TIP MENILAI SECARA TIDAK LANGSUNG
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45. JANJI SI PENYEWA

46. MENCIPTA IKLAN BOMBASTIK

47. INDICATOR TERPENTING MENILAI PENYEWA
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48. REFERRAL

49. CIRI PENYEWA PILIHAN

50. PENYEWA TERPINGGIR



26

51. MASUKKAN ELEMEN PEMIKAT DI DALAM IKLAN

52. TIP SITE VIEWING SERENTAK

53. WAKTU SESUAI MENAIKKAN SEWA
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54. ELAKKAN CIRI NEGATIF DI DALAM IKLAN

55. KETAHUI PERSEKITARAN RUMAH SEWA ANDA

56. TIP MENYEWA UNIT ‘WALK-UP’
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57. TIPS MENGELAKKAN DISKAUN SEWA RUMAH

58. SISIPKAN NOMBOR KONTRAKTOR KEPADA PENYEWA
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59. CARA MENGUSIR PENYEWA

60. KOSONGKAN TONG GAS
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61. HARI TANPA IKLAN
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62. AKAUN BANK PALING BAGUS

63. KADAR SEWA GANJIL

64. AJAR PENYEWA BERDIKARI
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65. PORTFOLIO PINDAHAN PELABURAN

66. KALAU PENYEWA BERCUTI

67. CAJ SEWA SEPARUH
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68. KEDIAMAN BERCIRIKAN ISLAM 

69. FUNGSI KEY-CHAIN SOUVENIER

70. AMBIL TAHU ARAH KIBLAT
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71. ‘ROLLING’ DEPOSIT

72. TIP MENGELAK DITIPU HOUSEKEEPER

73. TIP MEMANTAU SEWA RUMAH
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74. PAGAR RUMAH

75. INFO KADAR SEWA SEMASA

76. PENTINGNYA SEO
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77. PENTINGNYA WIFI

78. BERZAKATLAH

79. PENTINGNYA BUKU JURNAL
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80. TIP MENDAPATKAN PERKAKAS PERCUMA

81. SEWA MENGUNTUNGKAN

82. SIMPAN RESIT KERJA UBAHSUAI
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83. SPOTCHECK BIL

84. DAPUR, PEMIKAT HATI PEMBELI KELAMIN
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85. TIP PENJIMATAN KOS KEBOCORAN

86. TIP PENGURUSAN DUIT SEWA
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87. 3 FASA MENDAPATKAN HARTANAH BELOW MARKET

88. PERBANDINGAN HARGA PER KAKI PERSEGI

89. JANGAN DILIHAT TERDESAK
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91. CARI PEMBELI/PENYEWA DAHULU

92. KONSEP “1 RUMAH 1 ANAK”

90. JADILAH PEMBELI FASA AWAL
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94. KALAU LOAN TAK LEPAS

95. FORMULA ROI

93. DOKUMEN DARI PENJUAL
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97. ASET PALING UTAMA

98. STRATEGI BUAT PELABUR BARU

96. TULISAN BERSAIZ KECIL
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100. “IBU DUIT”

101. TUNGGU PINJAMAN LULUS

99. SEMAK DAHULU SEBELUM MEMBELI
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103. KAEDAH MENILAI PERMINTAAN

104. SELEPAS DAPAT BUYER

102. JANGAN IKUT ORANG
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105. TIP KE EKSPO HARTANAH

106. KENAL PASTI KUMPULAN SASAR
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107. PEMILIKAN LEGASI

108. PENTINGNYA MATLAMAT
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109. TIP BERURUSAN DENGAN EJEN HARTANAH

110. LANGKAH MUDAH MENDAPATKAN RUMAH BELOW MARKET
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111. PEMBELIAN BERBALOI

112. LANGKAH-LANGKAH MEMBELI RUMAH
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113. KURANG IKLAN, LEBIH BERNILAI

114. MAKSUD “BELOW MARKET”

115. MELIHAT MELALUI MATA ORANG LAIN
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116. KEKANGAN MEMPRAKTIKKAN BELIAN HARTANAH TANPA MODAL
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117. KRITERIA PEMBELIAN BERBALOI

118. PERKARA TERPENTING SEBELUM MELABUR
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120. LAYARI FORUM HARTANAH

121. SEMAK DAHULU MARKET VALUE

119. AMBIL TAHU KELUASAN HARTANAH
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122. AMBIL TAHU REKOD PEMAJU

123. MENGENALI “DESPERATE LEVEL” PENJUAL
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124. STRATEGI PELABURAN HARTANAH

125. SUMBER HARTANAH “BELOW MARKET”

126. TEMPOH PINJAMAN BERSESUAIAN
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127. TERLEPAS PANDANG

128. PENTINGNYA UNIT BERSEBELAHAN
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TERIMA
KASIH




